
DEN 1: HLAVA

www.lindaberger.cz                                  

Co potřebuji odhodit, abych měla více 

zákazníků/ prodejů?

Omezující přesvědčení o byznyse/prodeji/ trhu/

penězích.

Omezující přesvědčení o sobě.

Omezující přesvědčení o situaci/ světě/ lidech. (Např.

lidi nemají peníze).



DEN 2: ENERGIE

www.lindaberger.cz                                  

Práce na úrovni podvědomí: EFT, NLP, meditace, rituály,

atd.

Jaké energetické metody mohu využít, abych dostala do

podvědomí/těla...

DEN 3: MENTOR

Mám strach do sebe investovat?

Nedůvěřuji sobě, nebo mentorům?

Co se objevuje?



DEN 4: PRODEJ

Základní činnost podnikatele! Je i moje?

Čemu jsem zavřená a proč?

Umím prodej a prodejní konverzaci? CINK

Jak bych mohla získat VIP klienty? 

Mám závazek k sobě a vlastnímu úspěchu?

Umím držet závazky... I ty k sobě? 

Chci si udělat závazek, že se naučím prodávat?

Jsem připravena si říct ANO?
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DEN 5: ROZHODNUTÍ - ZÁVAZEK

CHCI VIP KLIENTY

UDĚLAT ZÁVAZEK

https://lindaberger.cz/prodej-vitezne-a-s-lehkosti-intenzivka/
https://lindaberger.cz/prodej-vitezne-a-s-lehkosti-intenzivka/

